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Un nuevo coleccionista, mas arriesgado, se
impone en el mercado del arte

Un nuevo coleccionista, més arriesgado, se impone en el mercado del arte

Madrid, 18 sep (EFE).- El caprichoso y fluctuante mercado del arte asiste al nacimiento
de una nueva generacion de coleccionistas "audaces", que arriesgan mas, "se guian por
su propio gusto" y diversifican sus objetos de deseo, asegura David Linley, presidente de
Christie's en Inglaterra.

Como responsable de esta centenaria y prestigiosa casa de subastas, Linley se refiere a
las dinamicas que rigen el complejo mercado del arte como "sed por los objetos bellos"
o "gusto", una cuestion que vertebrard esta tarde la conferencia de Linley en
el , invitado por la Fundacién Arte y Mecenazgo, que impulsa y que
hoy ha abordado en un encuentro con medios.

Reacio a relacionar el coleccionismo y el mundo de las subastas con cuestiones como la
especulaciéon o la "burbuja cultural", el principal responsable de esta casa inglesa
argumenta que, recientemente, ha surgido una "nueva generacion de coleccionistas"
con un perfil "mas dinamico" que antafo.
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Si antes su objeto de deseo se reducia a una sola disciplina, ahora combina piezas
contemporaneas con otras mas antiguas y mezcla disciplinas, que van desde el arte
tribal, al dibujo o las antigliedades.

Linley es él mismo un reconocido coleccionista de arte, como lo ha sido su familia
durante mucho tiempo -es sobrino de y miembro de la Casa Windsor-, y
considera su coleccion de arte "como un viaje personal".

Respecto a los desorbitados precios que alcanzan algunas obras de arte en las
medidticas de subastas, Linley ve "dificil" fijar un techo: "A veces a mi mismo me cuesta
creerme las cifras que se alcanzan, pero este es un mercado muy fluido, y confio en que
los resultados sigan aumentado”.

"El precio para las cosas mas bonitas siempre sube, y en las subastas a veces aparecen
alguna de las mas bellas piezas de la historia", explica a modo de ejemplo y en referencia
a una subasta celebrada este afio en , en la que tres cuadros superaron los
40 millones de dolares (30 millones de euros).

Christie's, asegura, es lider de un mercado "fuertemente competitivo" -el afio pasado
batié su récord de recaudacién-, porque ha sabido amoldarse a los nuevos tiempos,
como la creacién de una plataforma "online" para participar en subastas o la incursiéon
en mercados emergentes como China.

La casa inglesa es, de hecho, la Unica extranjera que ha conseguido los permisos para
operar en el mercado chino y dentro de poco celebrard su primera subasta en Hong
Kong. Una cita que Linley considera "tan importante, como la apertura de Christie's en
Nueva York en los afios 70".



CINCO DIAS
MADRID

Seccién: EMPRESAS  Valor: 3.855,00 € Area (cm2): 408,9 Ocupacion: 45,79 %

19/09/13
Prensa:  Diaria
Tirada: 42.937 Ejemplares
Difusion: 30.650 Ejemplares

Documento: 1/1

902Z8cy. ‘PeD

Pagina: 15

Autor: Francisca Risatti Madrid  Num. Lectores: 56000

Christie’s puja por
el mercado chino

La casa de subastas equipara su
desembarco en Shanghdi con su llegada
a Nueva York en los setenta

Francisca RisatT Madrid

1 peso creciente de los mercados
E asiaticos se siente también en el

mundo del arte y las subastas. “La
apertura de Christie’s en Shanghai es tan
importante como la de Nueva York en
los afios setenta”, afirmo ayer en Madrid
el presidente en Reino Unido de la cen-
tenaria casa de subastas, David Linley,
sobrino de la Reina Isabel II y fundador
de la empresa Linley, especializada en
disefio y fabricacién de mobiliario. In-

vitado por la Fundacion Arte y Mece-
nazgo, el hijo de la princesa Margarita
disertd en CaixaForum sobre la cultu-

ra del coleccionismo en su pais y se re-
firi6 asi a la que seré la primera subas-
ta de Christie’s en China continental, el
proximo 26 de septiembre.

La casa fundada en 1766 por James
Christie es la primera empresa extran-
jera del sector que opera de manera in-
dependiente en el gigante asidtico. Su
historica rival, Sotheby’s, desembarco en
China en septiembre de 2012, pero lo
hizo mediante una joint venture con la
estatal Pekin GeHua Art Company. Tanto
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Christie’s como Sotheby’s, que se dispu-
tan afio tras afio el liderazgo del merca-
do, estan invirtiendo crecientes energias
en el pais asidtico, que ofrece grandes
oportunidades pero que es, a la vez, el
lugar de origen de sus principales com-
petidores. En 2011, las chinas Beijing Poly
International y China Guardian se ins-
talaron en el tercer y cuarto puesto mun-
dial en ventas, seglin un estudio del re-
gulador del mercado de las subastas de
Francia, el Conseil des Ventes.

El afio pasado las operaciones de Chris-
tie’s (privadas y en subastas) superaron
los 4.697 millones de euros y marcaron
un récord en la recaudacion anual de la
empresa. Linley subray6 ayer el cardc-
ter competitivo del sector y afirmé que
la disputas por las mejores colecciones
no se dirimen solo en el terreno econo-
mico. “La oferta incluye el modo en que
serdn exhibidas las piezas, el lugar, o si
habré luz artificial o natural”, preciso.

Reacio a relacionar los altos valores
que alcanzan ciertas piezas con la es-
peculacion, Linley afirmd que en todo
mercado siempre hay un precio co-
rrecto. “En las subastas a veces apare-

David Linley,
presidente de
Christie's Reino
Unido y sobrino
de la Reina Isa-
belll, ayeren
CaixaForum (Ma-
drid). JUAN LAZARD

David Linley,
hijodela
princesa
Margarita,
afirma

que hay

una “sed por
los objetos
bellos”

cen algunas de las piezas mas bellas de
la historia y hay mucha competencia”,
dijo en referencia a una puja en Nueva
York en la que, el pasado mayo, tres cua-
dros superaron los 30 millones de euros.
Linley afirmé que hay una “sed por los
objetos bellos” v que es dificil decir si
habrd un techo en los precios. “A mi
mismo me cuesta creer las cifras que se
alcanzan, pero este es un mercado muy
fluido, y confio en que los resultados
sigan aumentando”, anadio.

El sobrino de la monarea britdnica se-
fial6 dos campos que son prioritarios en
la estrategia de expansion de la com-
pania: el de las ventas online, un ser-
vicio que la casa ofrece desde el afio pa-
sado, y el de las privadas, destinadas a
los clientes que desean elegir las piezas

con mas tiempo y de una manera mas
discreta. En esta tltima categoria las
operaciones globales de la casa supe-
raron los 530 millones de euros en la pri-
mera mitad de 2013, lo que representa
un incremento del 13% con respecto al
mismo periodo del afio pasado.

Esas dos modalidades de venta esta-
rin también disponibles la proxima se-
mana en Shanghdi. El desembarco en
China tendra como escenario el hotel
Jing An Shangri-La, pero el evento sera
transmitido en directo a través de la
pagina web de la casa (www.chris-
ties.com). Sin embargo, el dia previo a
la gran inauguracion el foco estard pues-
to en Londres, donde Christie’s subas-
tard una coleccion de fotografias de la
modelo britdnica Kate Moss.
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Un dia en las subastas

Un nuevo coleccionista, més arriesgado, se impone en el mercado del arte

Madrid, 19 sept. (Peio H. Riafio).-David Linley, presidente ejecutivo de Christie’s ha
pasado por Madrid para hablar del cambio del gusto en los Ultimos cuatrocientos anos,
en el CaixaForum, organizado por la Fundacion Arte y Mecenazgo. Le interesa mostrar
como el coleccionismo inglés ha buscado a lo largo de los siglos las mejores obras de
arte por todos los rincones del mundo “con el fin de conservar, educar vy, finalmente,
definirse”. Para el jefe sumo de la casa de subastas esta tradicion contintia con las
generaciones mas jovenes que“alimentan un apetito muy inglés por el arte”. Para
Linley el arte vive gracias a sus coleccionistas y es una tradicién “extremadamente
importante”, que abre las puertas de sus casas a los amantes del arte.

El define el gusto y las modas, viaja por todo el mundo con grupos de coleccionistas,
visitando los mercados emergentes, como China, comprobando cdémo van las obras
de los siete museos que se construyen ahora en Abu Dhabi, porque en algin momento
tendran que llenarlos. Ya son una potencia muy importante, un cliente destacado. Pero
Linley parece sentir especial devocidon por otro tipo de compradores, “los que compran
con el corazdn, los que no especulan”.

“A veces a mi mismo me cuesta creerme las cifras que se alcanzan, pero hablamos de
un mercado muy fluido y muy competitivo y confio en que los resultados sigan
aumentando. El precio de la belleza siempre sube”

Es una categoria un tanto amplia, pero se atreve a definirla un poco mds: el nuevo
coleccionista tiene un gusto menos ortodoxo, se atreve con disciplinas de todo tipo, es
mas audaz, no tiene restricciones, desde el arte tribal al contempordneo, le mueven
motivos econdmicos y académicos y también compra a través de internet. Son mas
arriesgados y se guian por su propio gusto, guiados por “el hambre por los objetos
bellos”. El coleccionismo es un viaje personal que debe mantenerse afiadiendo nuevos
cuadros, explica.
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También es una experiencia espectacular. Cuando Linley se refiere a la parte
crematistica del asunto trata de relacionar la venta con momentos“emocionantes” y
prefiere destacar el “ambiente Unico”, antes de vincular el gusto con la burbuja del
precio de las obras que se ponen en venta. Mas allda del importe esta la vivencia
espectacular. “El precio de una obra de artese crea en la propia subasta. El mercado es
el que pone el interés. Hay que ir y ver y sentir el ambiente de la sala”, explico el
presidente de Christie's en Inglaterra, acompafiado de Juan Vdrez, consejero delegado
de la empresa en Espaia.

Quizdas por ese motivo no quiso valorar la campafia de tasacién que su empresa lleva a
cabo en el Museo del Instituto de Arte de Detroit, ni el impacto que el IVA del 21%
sacude al coleccionismo espafiol, ni la importancia de una ley de mecenazgo a la altura
para desarrollar la conservacién y el conocimiento de las obras maestras. Linley es un
creador de gusto, conoce las tendencias y ve dificil poder predecir el techo del precio
del arte. “A veces a mi mismo me cuesta creerme las cifras que se alcanzan,
pero hablamos de un mercado muy fluido y muy competitivo y confio en que los
resultados sigan aumentando”, afirmd el responsable de Christie’s. “El precio de la
belleza siempre sube”, zanjo.
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Una subasta de arte en una de las salas de Christie's.

Los nuevos coleccionistas
se arriesgan mas

ARTE El presidente de Christie’s retrata el dinamismo del mercado.
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C.Meéndez. Madrid
David Linley se desenvuelve
con muy britanicas maneras.
El presidente ejecutivo de la
casa de subastas Christie’s en
Reino Unido, sobrino de la
reina Isabel I1, es también un
exquisito coleccionista y fun-
dador de Linley, una firma es-
pecializada en disefio y fabri-
cacion de mobiliario.
Profundo y apasionado co-
nocedor de las grandes colec-
ciones britanicas, ayer pro-
nunci6 una conferencia sobre
la cultura del coleccionismo
en Inglaterra a través de las
grandes casas y las coleccio-
nes contemporaneas. Fue una
clase magistral del vizconde

en CaixaForum Madrid, en el
marco de las reflexiones que
estd impulsando la Funda-
cion Arte y Mecenazgo.

Linley tambien hizo un
buen retrato del momento ac-
tual del mercado mundial del
arte, recuperado tras la caida

de 2009, pero sobre todo se
refirid al importante y dina-
mico papel de los nuevos co-
leccionistas, mas dispuestos
ahora a guiarse por sus pro-
pios gustos y a hacer adquisi-
ciones mas arriesgadas.

Aunque no se refirio a él,
ese perfil se ajusta, por ejem-
plo, al multimillonario ruso
Roman Abramdvich, que en-
cabeza el ranking de los diez
coleccionistas mas activos del
mundo. Linley si cito el nada
desdenable papel de las ricas
monarquias del Golfo Pérsi-
co, dispuestas a dar contenido
a los museos de arte que tie-
nen proyectados (como los
siete de Abu Dhabi).

El experto fue muy pru-

Los nuevos
coleccionistas se
guian mas por sus
propios gustos y son
mas arriesgados

dente a la hora de valorar si
existe una burbuja en el mer-
cado del arte. “A veces no te
puedes creer los precios y re-
sultados de los tltimos diez
afos”, afirmo, pero “la sed de
belleza” y un mayor dinamis-
mo y audacia de los compra-
dores explicarian el repunte
del mercado, que vivio un
boom en 2003 y 2007, dos
afos de caidas entre 2008 y
2009, y que entro en la senda
de la recuperacion en 2010.
Incluso puede presumir de
records como los 58,4 millo-
nes de dolares pagados por
Numero 19, 1948, de Pollock,
el pasado mayo.

Ademas del auge de las su-
bastas por Internet, que estan
introduciendo una nueva di-
namica, son muy importantes
las transacciones privadas
que hacen las casas de subas-
tas: “Cada vez mas personas
buscan esas ventas discretas y
eficientes”.
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EL HIJO DE LA PRINCESA MARGARITA VISITA BCN

de Lord

—| amor al arte

Linley,

sobrno de la

reina de Inglaterra 8

‘ NATALIA FARRE
BARCELONA
afamiliamarca.YDavidLin-
ley, vizconde de Linley, so-
brino de la reina de Inglate-
rra y décimosexto en la li-
nea de sucesion al trono britdnico,
no puede decir lo contrario. Pues a
sus padres, a la princesa Margarita y
al fotografo Antony Armstrong-Jo-
nes, debe su pasion por el arte. Una
vocacion que le inculcaron ya de pe-
queno.«Losdos mellevaban a ver ex-
posiciones», afirmasonriendo mien-
tras explica divertido el método que
usaba su madre: «Una visita, un cua-
dro. Tiraba de mi por las salas hasta
que me obligaba a pararme delante
de un lienzo durante 10 0 15 minu-
tos,y a pensar en éb». El sistema fun-
ciond porque Lord Linley a sus 52
anos es ademads de un reputado dise-
nador de mobiliario, presidente de
la casa de subastas Christie’s en In-
glaterrra y coleccionista de arte. Y a
estailtima faceta es ala que debe la
glés que ayer imparti6 en CaixaFo-
rum invitado por la Fundacion Arte
y Mecenazgo que impulsa La Caixa.

Cordial y afable, lejos del protoco-
lo que se le supone a un royal —en el
mundo profesional se presenta co-
mo David Linley, sin titulo aristocrati-
code pormedio—, tampoco tuvorepa-
ros en contar el método escogido por
su padre, tan poco ortodoxo como
el de la princesa Margarita, para in-
culcarleamor porlo bello: «<Nos tenia
aterrorizados a mi hermana y a mi.
Ibamosen cochede paseo,yderepen-
te exclamaba: ‘qué casa tan bonita’,
paraba el motor, llamaba a la puerta
y preguntaba si podiamos verla». Los
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peculiares sistemas de la familia Ar-
mstrong-Jones, también funciona-
ron en Sarah, su hermana, que aho-
ra es pintora profesional.

Y precisamente uno de los dibu-
jos de la benjamina de la princesa
Margarita esunade las obras mas es-
timadas por Linley de su coleccion.
Un grupo de piezas que él calificade
«eclécticor y define como «una pa-
sion» ligada a «la belleza» que no tie-
ne porque costar mucho dinero. «Yo
soy coleccionista y no soy ricos, afir-
ma, para a continuacién explicar
que su primero objeto, una figurita,
lo compro siendo atin nino en una
gasolinera.

«Mi madre me
obligaba a pararme
delante de un cuadro
durante 100 15
minutos y pensar en él»
I

Ahora, pese a ser uno de los res-
ponsables dela prestigiosa casa de su-
bastas —el ano pasado las operaciones
de Christie’s superaron los 4.697 mi-
llones de euros— busca sus tesoros en
«pequenas tiendas, en ferias, en ta-
lleres de jovenes artistas y mercadi-
lloss». Y, mientras, viaja, como los in-
gleses del grand tour, que volvian de
Italia con «obras cargadas de belleza».
Linley recuerda cada uno de los obje-
tos que colecciona de otras culturas.
«Cuando los veo me traen a la men-
te el viaje y la historia», como la tore-
ra que compro en Ecuador con bellos
bordados. Avueltas con la belleza.=

CARLOS MONTANES

»» Lord Linley, ayer en Barcelona, antes de pronunciar su conferencia.
CECIL BEATON / CAMERA PRESS

1 £ Bt N
»» Escena familiar de David Linley, a la izquierda, con sus padres y

—

hermana.
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LAVANGUARDIA

LA CONTRA

DaVid Li.nley, vizeonde; sobrino de Isabel II; presidente de Christie’s UK

Tengo 52 afios: gverdad que aiin soy joven? Diseiio muebles. Naci en Clarence House. Soy hi-
jo de la princesa Margaret y mi hija se llama Margarita. Me encanta ir con mi hijo, Charles, a
la iglesia y a ver jugar al Chelsea. Debemos recuperar el orgullo de que una cosa no se rompa

“También subastamos
caca de dinosaurio fosilizada”

u britishness, vizconde Linley,

ses genética?

Para mi, britishness es ser innova-

dor, pero partiendo de la tradi-

cion, la historia y el patrimonio
britanicos...

« Que... sincluyen a Escocia?

No voy a contestar preguntas motivadas po-
liticamente.

Los independentistas no renuncian a la
monarquia britdnica: su familia, sefior.
Bueno, eso dijeron ayer mismo, pero yo no voy
a afadir nada més.

;Cuil es la pieza mas singular que ha su-
bastado usted?

Subastamos fosiles de caca de dinosaurio.

Puede que haga juego con las cortinas.
También el ala trasera de un Concorde o
una columna con una estatua de Venus sélo
visible con microscopio, porque esa colum-
na es un cabello humano. Y maquinas del
millon, pinballs, que fascinan a mis hijos.

Yo meti muchas horas en ellas de nifio.
Y a los chavales también les fascina la posibi-
lidad de arreglar cosas y de construirlas. Co-
mo a mi. Yo recuerdo momentos maravillo-
sos con mi padre, manchados los dos de gra-
sa, arreglando el Aston Martin DB5, el Gold-
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ALEX GARCIA

finger, que siempre estaba estropeado, Aho-
ra estoy disefiando un coche eléctrico con
mi hijo. Y lo pasamos en grande.

Creia que usted s6lo hacia muebles.
Pero no crea que los hago yo solo. He descu-
bierto que a todo el mundo le encanta parti-
cipar en una creacion, Cuando disefio un es-
critorio, por ejemplo, me encanta ensefidrse-
lo a los amigos y pedirles que descubran sus
diecisiete normas secretas...

;Por qué secretas?

Porque les pongo botones escondidos; cajo-
nes secretos; recovecos insospechados...

Suena divertido.

Lo es, pero lo realmente importante es algo
que se estd olvidando y que no he menciona-
do al hablar de tradicion: me refiero al orgu-
llo de que una cosa no se rompa.

Es el orgullo de la normalidad.

Pues ese era uno de los mejores componen-
tes de la britishness: que las cosas duren to-
da la vida. Es la legitima satisfaccion que
proporciona saber que algo hecho por noso-
tros sigue funcionando y funcionara.

Los minisueldos sélo dan para Ikea.
Bueno, vo también compro a veces muebles
asi para combinarlos. Yo modestamente dis-
fruto de ese orgullo de que una cosa dure

No sin los ‘royals’
e bl okt daes
Shanghai y Bombay con

ca. Al fin y al cabo, él es
el decimoquinto en Ia

A SANCHIS LLURS AMIGUET

VICTOR-M. AMELA

cuando miro mi primer escritorio. Yo lo di-
sené; elegl la madera; lo he fabricado; lo he
encerado... Y sigue sirviéndonos. Por eso
quiero que volvamos a los tiempos en que
los trabajadores de un pais estaban orgullo-
sos de hacer algo que durara para siempre.

Usted ya nacio clasico.
Pues criticaron mucho mi firma de muebles
precisamente por ser demasiado tradicio-
nal, pero esas criticas ignoraban que el dise-
flo mds clasico se vuelve vanguardista con
los afios. En cambio, lo muy moderno suele
quedarse muy viejo muy pronto.

;Puja usted por piezas de Christie’s?
No me lo puedo permitir.

¢Ha sufrido Christie’s esta recesion?
Sufrimos, es cierto, en el 2008 y 2009, pero
nos recuperamos muy bien en el 2011. He-
mos reestructurado el negocio, claro.

;Como?
El 45 por ciento de las pujas ya son on line y
ha habido que adaptarse a internet.

¢No pierde emocion y glamur la sala?
No, como tampoco los perdid cuando se em-
pezo a pujar por teléfono. Al contrario, yo
diria que aumenta el suspense. Y nos las inge-
niamos para que todos, pujen por teléfono o
por internet, puedan ver antes las obras.

:De qué forma?
Hay que ser discretos sobre las identidades.

:Queé identidades?
Somos diSL'IT:‘tOS.

¢La subasta de su vida?
La del Grand Palais de Paris. Puedo evocar
la elegancia de la audiencia; las piezas des-
lumbrantes y la precision de la puesta en es-
cena. Todo a punto en su punto como los
extraordinarios relojes de época que subas-
tamos. El mazo adjudicando pujas con rit-
mo y las obras desfilando... Memorable,

Esta usted en la linea de sucesion de la
Iglesia anglicana: jva a misa?
Voy mucho. Voy en bici con mis hijos. Nos
gustan las iglesias reconditas y apacibles de
la campiiia inglesa. A menudo vacias.

Cada vez hay mas iglesias vacias.
Me gusta su silencio. Estds alli sentado en
un banco un ratito y, cuando sales, te sien-
tes diferente. El otro dia entramos a media
tarde en una iglesia pequedita, en la campi-
fia cerca de nuestra casita de Gloucestershi-
re. Mi hijo toco el piano. Y yo lei un pasaje
de la Biblia, que él acompafié con gracia. No
habia nadie. Fue hermoso.

iQué chico mas educado!
También vamos a ver al Chelsea y entonces
chilla. Y ya sabe quién ha vuelto al banquillo
del Chelsea tras pasar por el Real Madrid.

No le haremos aqui publicidad.
En cambio, recuerdo que mi padre fue al
campo conmigo -s6élo un dia- y se aburrio.
Era un gran fotografo y, en vez de mirar el
partido, contemplaba el atardecer. Su tinico
comentario fue: “Mira, David. qué destellos
tornasolados se ven en la lluvia”.

LLUIS AMIGUET
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