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Findlay: "Antes se coleccionaba arte por amor, ahora se hace
por dinero"

El célebre galerista, que promovio los primeros retratos realizados por Andy Warhol, explica que no se puede confundir el
precio de una obra y su calidad artistica

Cultura | 13/02/2014 - 10:32h | Ultima actualizacion: 13/02/2014 - 15:50h

El célebre galerista Michael Findlay EFE/Marta Pérez

Barcelona (EFE/Julia Talarn).- El célebre galerista Michael Findlay, que promovio los primeros retratos realizados por Andy
Warhol y expandi6 la casa de subastas Christie's, considera que el mundo del coleccionismo ha cambiado con el tiempo,
pues antes el coleccionista se guiaba por su amor a las obras y ahora, por criterios econémicos.

"Hoy vivimos en una cultura monetarizada en la que el coleccionismo se entiende como sinénimo de hacer dinero", ha
subrayado en una entrevista con Efe el galerista escocés, afincado desde hace décadas en Nueva York.

Michael Findlay explica en este sentido que, en su época como marchante de arte, el coleccionismo surgia como
combinacioén de un "prestigio social" y el "amor por el arte", mientras la revalorizacién econdmica era tan solo un incentivo
anadido.

Findlay, director de una de las primeras galerias en establecerse en el Soho neoyorquino en la década de los 60, compara
esa época en la que la gente compraba la obra de "artistas emergentes porque les gustaban" y consideraban que con ello el
dinero ya estaba "amortizado", con el momento actual, en el que muchos coleccionistas compran arte con "la misma
motivacion con la que ponen dinero en un banco".

"Hay poca gente hoy que compre arte para quedarselo para siempre", ha subrayado Findlay, quien, desde su experiencia,
ha destacado la importancia de comprar una obra "con la que establezcas una conexién especial”, una recomendacién que,
al parecer del galerista, seria "el mejor consejo" que podria dar a los jovenes coleccionistas.

"Gasta sélo el dinero del que puedas prescindir y espera la misma inversion que esperarias de una fantastica comida en un
restaurante caro", es el consejo dado por Findlay a quienes quieran introducirse en este mundo.

Preguntado por las caracteristicas que convierten una ciudad en un punto clave del mercado del arte, Findlay, que hasta el
ano 2000 fue el Director Internacional de Arte de la casa de subastas Christie's, ha explicado que, como Nueva York, debe
ser un lugar en el que "no hayan muchas restricciones burocraticas", que disponga de una red local de coleccionistas, asi
como buenos servicios, como restaurantes de prestigio u hoteles lujosos, ya que, segun Findlay, "a los marchantes les
gusta vivir bien".



Aunque Espana cumple con la mayoria de estas caracteristicas, y sobre todo cuenta con un gran legado artistico, Findlay
cree que, para convertirse en un polo de atraccion del mercado del arte, deberia haber un "mayor desarrollo de la tradicion
del coleccionismo privado".

Una tradicién muy viva en Estados Unidos, algo que, segun el mitico galerista, tiene que ver por un lado con una cuestién
cultural, ya que en el mundo del coleccionismo "uno se debe sentir orgulloso de lo que tiene y no se debe esconder por
es0", un comportamiento muy extendido entre los americanos pero menos en Europa, donde, segun Findlay, la gente tiende
a "esconder" lo que posee.

Y, por otro lado debe haber un apoyo gubernamental, ya que, en Estados Unidos, si un coleccionista privado dona una obra
a un museo, institucion o fundacion, recibe una bonificacion impositiva.

"Hay que potenciar la responsabilidad del individuo de revelar lo que tiene y, si se cuenta con un apoyo del gobierno, todo el
mundo se beneficiara de ello", ha destacado Findlay.

|Invitado por la Fundacién Arte y Mecenazgo, impulsada por "la Caixa"l el mitico galerista también ha reflexionado sobre el
mundo de las subastas, un contexto en el que recientemente ha sido noticia por vender un triptico de Francis Bacon por
mas de 94 millones de délares, una cifra nunca antes alcanzada.

"¢ Por qué es tan importante el precio de una obra de arte?", se ha preguntado Findlay, quien sefiala que se trata de un
tema privado y que no tiene ninguna relacién con la calidad de la obra sino del contexto en el que esta venta tiene lugar.

Fijarse el precio solo tiene, segin Findlay, efectos negativos, como el hecho de que mucha gente se interese en un cuadro
por el nombre del pintor que lo ha realizado. "Yo quitaria los nombres de los autores de los museos, asi el publico veria
colores y formas y no millones de délares enmarcados”, ha bromeado el galerista.

Actualmente, Findlay es director de Acquavella Galleries en Nueva York y es conocido por las grandes exposiciones de
maestros de la pintura de los siglos XIX y XX, como las de Picasso, Braque o Lucian Freud. Durante sus anos de pionero
galerista en el Soho presentd exposiciones individuales de artistas como Baldessari, Mueller, Scully o Wilke, que en ese
momento eran desconocidos.

El valor del arte, su ultimo libro, fue publicado en espariol el afio pasado por la Fundacién Gala Salvador Dali, que también
acaba de publicar un ensayo de Findlay sobre |la autenticidad y el mercado del arte dentro del volumen Autoria,
Autentificacion y Falsificacion de las obras de arte.

Leer mas: http://www.lavanguardia.com/cultura/20140213/54400230527/m-findlay-antes-se-coleccionaba-arte-por-amor-ahora-se-hace-
por-dinero.html#ixzz2tGt2 Ardr
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Michael Findlay: Antes se coleccionaba arte por amor, ahora se
hace por dinero

=48 13/02/2014 - 11:14

Barcelona, 13 feb (EFE).- El célebre galerista Michael Findlay, que promovié los primeros retratos realizados por Andy Warhol y expandio la casa de subastas
Christie's, considera que el mundo del coleccionismo ha cambiado con el tiempo, pues antes el coleccionista se guiaba por su amor a las obras y ahora, por
criterios econémicos.

"Hoy vivimos en una cultura monetarizada en la que el coleccionismo se entiende como sinénimo de hacer dinero", ha subrayado en una entrevista con Efe el
galerista escocés, afincado desde hace décadas en Nueva York.

Michael Findlay explica en este sentido que, en su época como marchante de arte, el coleccionismo surgia como combinacion de un "prestigio social" y el "amor por
el arte", mientras la revalorizacion econémica era tan solo un incentivo afiadido.

Findlay, director de una de las primeras galerias en establecerse en el Soho neoyorquino en la década de los 60, compara esa época en la que la gente compraba la
obra de "artistas emergentes porque les gustaban" y consideraban que con ello el dinero ya estaba "amortizado", con el momento actual, en el que muchos
coleccionistas compran arte con "la misma motivacién con la que ponen dinero en un banco".

"Hay poca gente hoy que compre arte para quedarselo para siempre", ha subrayado Findlay, quien, desde su experiencia, ha destacado la importancia de comprar
una obra "con la que establezcas una conexion especial”, una recomendacion que, al parecer del galerista, seria "el mejor consejo" que podria dar a los jévenes
coleccionistas.

"Gasta solo el dinero del que puedas prescindir y espera la misma inversién que esperarias de una fantastica comida en un restaurante caro", es el consejo dado
por Findlay a quienes quieran introducirse en este mundo.

Preguntado por las caracteristicas que convierten una ciudad en un punto clave del mercado del arte, Findlay, que hasta el afio 2000 fue el Director Internacional de
Arte de la casa de subastas Christie's, ha explicado que, como Nueva York, debe ser un lugar en el que "no hayan muchas restricciones burocraticas”, que disponga
de una red local de coleccionistas, asi como buenos servicios, como restaurantes de prestigio u hoteles lujosos, ya que, segun Findlay, "a los marchantes les gusta
vivir bien".

Aunque Espafia cumple con la mayoria de estas caracteristicas, y sobre todo cuenta con un gran legado artistico, Findlay cree que, para convertirse en un polo de
atraccion del mercado del arte, deberia haber un "mayor desarrollo de la tradicién del coleccionismo privado”.

Una tradicion muy viva en Estados Unidos, algo que, segun el mitico galerista, tiene que ver por un lado con una cuestién cultural, ya que en el mundo del
coleccionismo "uno se debe sentir orgulloso de lo que tiene y no se debe esconder por eso", un comportamiento muy extendido entre los americanos pero menos
en Europa, donde, segun Findlay, la gente tiende a "esconder” lo que posee.

Y, por otro lado debe haber un apoyo gubernamental, ya que, en Estados Unidos, si un coleccionista privado dona una obra a un museo, institucién o fundacion,
recibe una bonificaciéon impositiva.

"Hay que potenciar la responsabilidad del individuo de revelar lo que tiene y, si se cuenta con un apoyo del gobierno, todo el mundo se beneficiara de ello", ha
destacado Findlay.

Invitado por la Fundacion Arte y Mecenazgo, impulsada por "la Caixa", el mitico galerista también ha reflexionado sobre el mundo de las subastas, un contexto en el
que recientemente ha sido noticia por vender un triptico de Francis Bacon por mas de 94 millones de ddlares, una cifra nunca antes alcanzada.

"¢ Por qué es tan importante el precio de una obra de arte?", se ha preguntado Findlay, quien sefiala que se trata de un tema privado y que no tiene ninguna relacion
con la calidad de la obra sino del contexto en el que esta venta tiene lugar.

Fijarse el precio solo tiene, segun Findlay, efectos negativos, como el hecho de que mucha gente se interese en un cuadro por el nombre del pintor que lo ha
realizado. "Yo quitaria los nombres de los autores de los museos, asi el publico veria colores y formas y no millones de délares enmarcados”, ha bromeado el
galerista.

Actualmente, Findlay es director de Acquavella Galleries en Nueva York y es conocido por las grandes exposiciones de maestros de la pintura de los siglos XIX y XX,
como las de Picasso, Braque o Lucian Freud. Durante sus afios de pionero galerista en el Soho presentd exposiciones individuales de artistas como Baldessari,
Mueller, Scully o Wilke, que en ese momento eran desconocidos.

"El valor del arte", su ultimo libro, fue publicado en espafiol el afio pasado por la Fundacion Gala Salvador Dali, que también acaba de publicar un ensayo de Findlay
sobre la autenticidad y el mercado del arte dentro del volumen "Autoria, Autentificacion y Falsificacién de las obras de arte".
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M. Findlay: Antes se coleccionaba arte por amor, ahora se
hace por dinero

EFE
13/02/2014 (11:01)

Julia Talarn

Barcelona, 13 feb (EFE).- El célebre galerista Michael Findlay, que promovio los primeros
retratos realizados por Andy Warhol y expandio la casa de subastas Christie's, considera que
el mundo del coleccionismo ha cambiado con el tiempo, pues antes el coleccionista se guiaba
por suamor a las obras y ahora, por criterios econémicos.

"Hoy vivimos en una cultura monetarizada en la que el coleccionismo se entiende como
sinbnimo de hacer dinero", ha subrayado en una entrevista con Efe el galerista escoceés,
afincado desde hace décadas en Nueva York.

Michael Findlay explica, en este sentido que, en su época como marchante de arte, el
coleccionismo surgia como combinacion de un "prestigio social" y el "amor por el arte",
mientras la revalorizaciéon econdmica era tan solo un incentivo anadido.

Findlay, director de una de las primeras galerias en establecerse en el Soho neoyorquino en
los sesenta, compara esa época en la que la gente compraba obra de "artistas emergentes
porque les gustaban" y consideraban que con ello el dinero ya estaba "amortizado", con el
momento actual, en el que muchos coleccionistas compran arte con "la misma motivacién con
la que ponen dinero en un banco".

"Hay poca gente hoy que compre arte para quedarselo para siempre", ha subrayado Findlay,
quien, desde su experiencia, ha destacado la importancia de comprar una obra "con la que
establezcas una conexion especial”, una recomendacion que, al parecer del galerista, seria "el
mejor consejo" que podria dar a los jévenes coleccionistas.

"Gasta solo el dinero del que puedas prescindir y espera la misma inversion que esperarias de
una fantastica comida en un restaurante caro", es el consejo dado por Findlay a quienes
quieran introducirse en este mundo.

Preguntado por las caracteristicas que convierten una ciudad en un punto clave del mercado
del arte, Findlay, que hasta el afio 2000 fue el Director Internacional de Arte de la casa de
subastas Christie's, ha explicado que, como Nueva York, debe ser un lugar en el que "no haya
muchas restricciones burocraticas”.

Tiene que disponer ademas de una red local de coleccionistas, asi como buenos servicios,
como restaurantes de prestigio u hoteles lujosos, ya que, segun Findlay, "a los marchantes les
gusta vivir bien".

Aunque Espafia cumple con la mayoria de estas caracteristicas, y sobre todo cuenta con un
gran legado artistico, Findlay cree que, para convertirse en un polo de atraccion del mercado
del arte, deberia haber un "mayor desarrollo de la tradicion del coleccionismo privado”.


http://www.elconfidencial.com/

Una tradicion muy viva en Estados Unidos, algo que, segun el galerista, tiene que ver por un
lado con una cuestién cultural, ya que en el mundo del coleccionismo "uno se debe sentir
orgulloso de lo que tiene y no se debe esconder por eso", un comportamiento muy extendido
entre los americanos pero menos en Europa, donde, segun Findlay, la gente tiende a
"esconder" lo que posee.

Y, por otro lado debe haber un apoyo gubernamental, ya que, en Estados Unidos, si un
coleccionista privado dona una obra a un museo, institucién o fundacién, recibe una
bonificacion impositiva.

"Hay que potenciar la responsabilidad del individuo de revelar lo que tiene y, si se cuenta con
un apoyo del gobierno, todo el mundo se beneficiara de ello", ha destacado Findlay.

Invitado por la Fundacion Arte y Mecenazgo, impulsada por "la Caixa", también ha reflexionado
sobre el mundo de las subastas, un contexto en el que recientemente ha sido noticia por
vender un triptico de Francis Bacon por mas de 94 millones de délares (69 millones de euros),
una cifra nunca antes alcanzada.

"¢ Por qué es tan importante el precio de una obra de arte?", se ha preguntado Findlay, quien
sefala que se trata de un tema privado y que no tiene ninguna relacion con la calidad de la
obra sino del contexto en el que la venta tiene lugar.

Fijarse el precio solo tiene, segun Findlay, efectos negativos, como que mucha gente se
interese en un cuadro por el nombre del pintor que lo ha realizado. "Yo quitaria los nombres de
los autores de los museos, asi el publico veria colores y formas y no millones de délares
enmarcados", ha bromeado el galerista.

"El valor del arte", su ultimo libro, fue publicado en espaniol el afio pasado por la Fundacién
Gala Salvador Dali, que también acaba de publicar un ensayo de Findlay sobre la autenticidad
y el mercado del arte dentro del volumen "Autoria, Autentificacion y Falsificacion de las obras
de arte". EFE
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INSTITUTO DE ARTE CONTEMPORANEOQ

Informacion e iniciativas para la comunidad artistica
21 mar 2014 17:10

Mercedes Basso. Circulo Arte vy Mecenazgo publica la conferencia de Michael
Findlay.director de Acquavella Galleries, NY.

Con el fin de incentivar el didlogo y la reflexion entre los diversos agentes del mundo del
arte, la Fundacion Arte y Mecenazgo programa conferencias y encuentros para dar a
conocer las experiencias de especialistas internacionales y debatir sobre los modelos de
actuacion en el sector.

Bajo el nombre de Circulo Arte y Mecenazgo, en estas reuniones se abordan las diversas
y complejas claves del futuro del arte, poniendo énfasis en la aportacién de las
colecciones privadas a la difusidn de la cultura.

Circulo Arte y Mecenazgo

Publicada la conferencia de Michael Findlay, director de Acquavella Galleries,
NY.http://fundacionarteymecenazgo.org/perfil/michael-findlay/

En base a sus cincuenta afos de experiencia como art dealer, Michael Findlay nos hablé
sobre como, porqué y qué coleccionan las personas, principalmente referido al arte del
siglo XX y contemporaneo.

Su intervencién partié del muy publicitado mercado del arte en una cultura
mercantilizada como la nuestra, en comparacién con el negocio del arte a menor escala
y mas privado de unos afios atras. ¢ Cdmo influye la aproximacién al coleccionismo como
inversion sobre el conocimiento artistico asi como sobre su calidad y valor? Si las
grandes obras son caras, ésignifica entonces que lo caro es excelente? ¢ Quiénes fueron
los coleccionistas que descubrieron grandes artistas cuando eran todavia desconocidos?
éPuede esto suceder hoy en dia? ¢ Cdmo ha cambiado en este tiempo el coleccionista de
obras emblematicas?

Todos los programas se concretan en  recursos disponibles en
www.fundacionarteymecenazgo.org .






